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Settore

Soggetto Presentatore

Protocollo del Piano

Titolo Piano

Breve descrizione

Contributo Richiesto
Cofinanziamento Privato

Costo Totale

Altri settori economici

Covisian SPA

0000289 _A/2021

Negoziazione e leadership come nuovo
comportamento organizzativo vincente

Il progetto propone, attraverso un percorso
articolato 7 moduli, un processo formativo
manageriale volto a far acquisire, ai sei dirigenti
coinvolti, una mindset rivolta alla negoziazione,
comunicazione e leadership per arrivare alla
strategia win-win.

9.811,20 €

9.811,20 €

19.622,40 €




Beneficiarie

Denominazione = Covisian SPA Codice Fiscale = 07466520017 Partita IVA = 07466520017

Matricola INPS = 8132168100

Settore Attivita Descrizione Attivita Contributo Dirigenti Dirigenti
Economica Fondir Azienda Formazione
Altri settori economici Attivita dei call center 9811.20 € 14 6




Progetti

Titolo Progetto Struttura Tipologia Ore del Numero
° J Titolare Po1og Percorso Partecipanti

Negoziazione e Bridge Partners C. Progetto 32 6
leadership come SHAR aziendale
nuovo (collettivo)
comportamento attuato da
organizzativo struttura
vincente formativa




